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Prefata editorului american

Aceastd carte vorbeste despre succes si a fost scrisa de doi
oameni care au cunoscut personal succesul si care vorbesc din
propria lor experientd. Ei si-au propus sa sintetizeze, in termeni
cat mai clari $i mai concisi cu putintd, toate lucrurile pe care le-au
invitat si le-au pus in practicd si care au contribuit la succesul lor.
Rezultatele sunt impresionante, dar si cei doi autori ai acestei carti
sunt oameni cu totul remarcabili:

Mark Fisher este cel care a scris cartea Milionar peste noapte
sub forma unui aparent roman de fictiune, in care l-a prezentat
pe mentorul sdu, care l-a invétat principiile si practicile necesare
pentru a avea succes financiar.

Marc Allen este autorul cartii Afaceri vizionare: ghidul cdtre
succes al unui antreprenor, un best-seller recomandat oricarui om
care doreste sa reuseasca in afaceri. Cartea prezinta schimbarile
care trebuie operate intr-o corporatie i principiile care trebuie si
stea la baza credrii unei afaceri de succes.

Cei doi autori ne incurajeaza pe toti sa atingem succesul,
oricum l-am defini: ca pe un vis implinit sau ca pe un ideal de viata
transpus in practica, invatdndu-ne cum putem face acest lucru.

Cum sd gandesti ca un milionar ne invatd in termeni pe
cat de simpli, pe atdt de usor de inteles, dublati de proceduri
practice simplu de aplicat care au la bazd Legea Universald, cum
s deschidem poarta catre un mod de gandire revolutionar, capabil
sd ne schimbe viata. Paginile cartii de fatd sunt o adevaratd mina
de aur, cuprinzand retete ale succesului ce nu pot da gres. Dupa
parerea mea, mesajul ei este la fel de puternic si de genial ca si
cel al tratatului clasic despre cum poate fi atinsd prosperitatea —
cartea mea favoritd dintotdeauna — Gdndeste ca un om bogat §i
imbogdteste-te, de Napoleon Hill.

Cum sd gandesti ca un milionar nu meritd sa fie cititd
superficial, peste noapte. Cartea contine foarte multa intelepciune
si ar trebui cititd lent, pentru a absorbi aceastd intelepciune in
propria fiinta. Sfatul meu este ca dupa ce o veti citi o datd sau de
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douad ori, sa reluati lent lectura ei, reflectind asupra pasilor descrisi
la sfarsitul fiecdrui capitol si aplicdndu-i in viata dumneavoastra, in
functie de natura si de capacitatea dumneavoastra de intelegere.

Vi recomand tuturor sa cititi aceste pagini cu mintea deschisa
catre toate posibilitdtile. Experienta personald m-a invatat cd daca
aplici principiile descrise in aceasta carte, nu existd nici cea mai
micad 1ndoiald ca ele vor da rezultate, conducand la un succes
nelimitat.

Becky Benenate,

Director editorial al New World Library

Prefata autorului
De Mark Fisher, autor al cirtii Milionar peste noapte

De-a lungul anilor, am primit numeroase scrisori de la foarte
multi cititori plini de entuziasm din toatd lumea. Majoritatea ma
intrebau care este formula secretd ce permite atingerea bogatiei si
a fericirii despre care am vorbit in Milionar peste noapte.

Desi m-am straduit sa le raspund tuturor, nu cred ca am reusit
sd le ofer toate detaliile, asa cum mi-as fi dorit. M-am géndit
deseori ce pot face in aceasta privinta, ba chiar am facut meditatii
frecvente, contempland esenta unui trandafir elisabetan (meditatia
mea favorita!) care creste in gradina mea...

Intr-o buna zi, prin minte mi-a trecut solutia ideala: voi scrie o
scrisoare prototip, in care voi incerca sd raspund la toate intrebarile
care mi-au fost puse. Am continuat sa scriu timp de aproape trei
ani, iar scrisoarea mea s-a lungit din ce in ce mai mult, pana cand a
devenit prea lunga pentru a merita sa o multiplic la xerox. Mi-am
dat astfel seama ca tin practic in mainile mele manuscrisul unei noi
carti.

De aceea, am trimis acest manuscris prietenului si editorului
meu, Marc Allen, care tocmai scrisese la randul lui o carte extrem
de impresionantd pe o temd asemandtoare: Afaceri vizionare:
ghidul cdtre succes al unui antreprenor. Marc a fost atat de
entuziasmat de notitele mele Incat si-a propus nu doar sa le publice,
dar si sd adauge la ele multe din ideile sale. Am colaborat astfel
timp de mai multe luni, iar el a addugat atat de multe idei la cartea
mea incat mi-am dat seama cd meritd sd devina coautor al ei. O alta
persoana care a contribuit decisiv la redactarea cartii a fost Becky
Benenate, directoarea editoriald a New World Library, o femeie
extrem de inteligentd si de cooperanta.

Rezultatul a fost impresionant: doi milionari care si-au
construit singuri averea, dar care provin din medii complet diferite,
care si-au trimis reciproc diferite schite de carte, in incercarea de
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a sintetiza toate sfaturile pe care le-au primit vreodata, dar si toate
ideile pe care le-au pus in practicd, intr-o singurd lucrare concisa.

In mod cert, cartea de fatd s-a nascut in mod natural, depasind
cu mult ideea mea initiald! Cu fiecare noua revizuire, cu fiecare
adaugire, ea a devenit din ce in ce mai interesantd, pana cand s-a
transformat intr-o lucrare de sine stitatoare, care ma face si ma
simt onorat cd am scris-o. Speranta mea este ca veti gési in ea
un instrument util si eficient care sa va ajute sd atingeti succesul,
indiferent cum ati defini acest succes.

Nimeni nu ar trebui sd fie dispus se tdrascd in conditiile in
care simte impulsul de a zbura.
HELEN KELLER
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Introducere

Succesul reprezinta Tnainte de toate o atitudine, dar si un obicei.
El le std la dispozitie tuturor celor care doresc sd se bucure de el, care
cred cd 1l pot avea si care isi transpun in practica dorintele.

Succesul nu are secrete. Majoritatea celor care il ating sunt
dispusi sa isi spuna povestea anilor in care si-au consacrat intreaga
energie pasiunii si viselor lor, pand cand au reusit in sfarsit sa
atinga succesul. In toate cazurile, numitorul comun este acelasi:
cu totii iubesc ceea ce fac. Ar fi facut acelasi lucru chiar dacd nu
ar fi cunoscut succesul. Realizarea unei mari averi — sau cel putin
un anumit nivel de stabilitate financiara si de succes — au facut de
regula parte integranta din visele lor, dar bogétia nu a fost decat un
produs secundar al pasiunii lor reale. Vi-1 puteti imagina pe Steven
Spielberg facand un milion de dolari pe zi daca ar fi detestat filmele
cu extraterestri? Sau pe Henry Ford daca nu ar fi fost fascinat de
masini §i motoare? Ori pe Donna Karan daca nu i-ar fi placut atat
de mult hainele frumoase? Atunci cand facem ceea ce ne place,
oferind lumii talentele si darurile cu care suntem inzestrati, fard a
face rau nimanui, operam pe cel mai inalt nivel al serviciului adus
noua insine, celor din jurul nostru si planetei in ansamblul ei.

Succesul nu poate fi atribuit nicio clipa fatalitétii, ci aplicarii
deliberate a unor principii clare. Putem include aici si norocul, dar
numai In masura In care acesta apare atunci cand suntem pregatiti
pentru a-1 primi.

Varsta, educatia, banii, mediul social din care provenim — nu
conteaza in fata acestor principii. Copildria celor mai bogati milionari
ai lumii (care si-au realizat singuri averea), a artistilor de succes si a
intreprinzatorilor realizati a fost de reguld comund; multi dintre ei au
trdit in sdrdcie, sau chiar in mizerie. La scoald, marea majoritate nu
s-au remarcat printr-un talent deosebit la Invatatura. Si totusi, intr-un
moment crucial al vietii lor, fiecare dintre ei s-a decis sa isi ia soarta
in propriile méini si sa porneasca pe calea succesului, influentati de
o carte, de o Incurajare a unei alte persoane, de exemplul personal al
unui om care a reusit in viatd, si nu de putine ori, de intuitia lor.
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Nu este exclus sa fi ajuns si dumneavoastra in acel punct critic
care v-ar putea schimba viata. Nu conteazd cét de batran sunteti sau
in ce situatie va aflati. Tot ce trebuie sa faceti este s fiti lucid si pe
faza — dar mai presus de orice, sd credeti. Oricand este posibil sa
incepi de la zero — si va asigur ca sunt foarte multi aceia care au facut
acest lucru — pentru a-ti atinge chiar si cele mai fanteziste teluri.
Unicul lucru care conteaza este sa crezi cd acest lucru este posibil si
sa fii hotarat sa iti creezi viata pe care ti-o doresti.

In societatea noastra in care nimeni nu are rabdare sa astepte,
noi ne-am obignuit sd nu privim decat produsul final: o vedetd de
cinema, un milionar, un artist celebru. Succesul lor pare atins
peste noapte. in realitate, in spatele lui se ascund intotdeauna ani
lungi de eforturi si perseverentd, care au condus in timp la acest
rezultat. Dustin Hoffman glumea odata, spunind ca i-au trebuit
zece ani ca sd devind o vedetd ,,peste noapte”. La randul lui,
Ray Kroc, fondatorul lantului de restaurante McDonald’s, scrie in
autobiografia sa: ,,Intr-adevar, am avut un succes peste noapte, dar
aceasta noapte a durat 30 de ani...”.

Un aspect foarte important care caracterizeaza vietile tuturor
oamenilor de succes este cd toti au avut esecurile lor. Uneori,
acestea au fost foarte numeroase. Marea majoritate a oamenilor
nu ajung sd cunoascd succesul deoarece renuntd dupad un esec
sau doud. Cartea clasicd a lui Napoleon Hill, Gdndeste ca un
om bogat §i imbogdteste-te povesteste istoria unui miner care a
renuntat la prospectiuni dupa luni de munca asidu, in conditiile
in care ajunsese la numai un metru de filonul de aur. Aurul a fost
descoperit de altcineva, dar el nu s-a ldsat si a aplicat aceastd lectie
in tot restul vietii sale, atingand in cele din urma succesul.

Pe masurd ce ne apropiem de noul mileniu, succesul capata
semnificatii noi. Putini oameni mai sunt interesati astazi s munceasca
precum robii pentru a acumula milioane de dolari cu pretul sanatatii
si a vietii de familie. La ora actuala, conceptul de succes si realizare
include o viata echilibratd, in care munca pasionantd si se imbine
armonios cu fitness-ul si cu ingrijirea sanatdtii, cu mentinerea unei
relatii pline de iubire si a unei vieti de familie fericite, cu implicarea
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in alte activitdti sociale si hobby-uri, precum si cu atingerea unui
sentiment de bunistare si pace interioard. Intr-un sondaj recent
efectuat de New York Times, majoritatea celor intervievati au declarat
ca este mai important pentru ei sa incetineasca ritmul, s lucreze mai
putin si sa 1si petreacd mai mult timp cu prietenii si cu familia decat
sa incerce sa obtina mai mult prestigiu §i mai multe posesiuni.

Adevaratul succes poate include toate aceste valori. Munca
facuta cu pasiune reprezinta un serviciu adus societatii. Cladirea
unei relatii armonioase si timpul liber necesar pentru a o cultiva
reprezintd o ambitie fireasca, pe care orice om si-o poate indeplini,
dacd isi doreste cu adevérat acest lucru. Obisnuintele practicate
deliberat, indeosebi cele mentale, pot atrage dupa sine securitate
financiard si bogéatie. La randul ei, bogatia ne permite o mai mare
libertate de a face ceea ce ne place, dar si de a inapoia lumii ceva
din ce am primit de la ea si de a-i ajuta pe altii.

Un vechi proverb chinezesc spune ca o caldtorie de o mie
de mile incepe cu un singur pas. Odatd cu decizia de a citi
aceasta carte, tocmai ati facut acest prim pas citre succes si catre
implinirea viselor dumneavoastra. intreaga viatd a omului depinde
de optiunile sale, de alegerile pe care le face. Scopul acestei carti
nu este numai de a va ajuta sd va clarificati care optiuni va stau
cu adevarat la dispozitie, astfel incét sa descoperiti ce va doriti cu
adevdrat, ci si de a va ajuta sa va impliniti aceste scopuri.

Poate ca la ora actuala sunteti somer, sau aveti o slujba sub
nivelul dumneavoastra de pregatire, ori care nu va place, sau nu
va aduce satisfactiile pe care le-ati dori de la o slujba. Foarte multi
oameni se afla in aceastd situatie. Orice ati gandi, oricat de dificila
vi s-ar parea perioada prin care treceti sau oricat de grele vi s-ar
parea ,,vremurile” (o sintagmi des folosita, dar gresitd, asa cum
vom demonstra ceva mai tarziu), in pofida inflatiei si somajului,
va puteti gasi cu sigurantd slujba ideald la care visati, §i asta
infinit mai rapid decat ati fi dispus sa credeti la ora actuald. Desi
majoritatea oamenilor cred cd viata nu iti permite intotdeauna sa
faci ce vrei, va puteti gasi cu siguranti o carierd care sa va satisfaca
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pe deplin. La urma urmei, acesta este dreptul dumneavoastra
prin nagtere. Sardcia, boala, suferinta si singurétatea nu folosesc
nimanui, iar omul nu a fost creat 1n acest scop.

As dori totusi sa va dau un avertisment: in aceastad carte veti
primi de multe ori sfaturi legate de crearea si dezvoltarea unei
afaceri. Asta nu inseamna ca trebuie sa lasati totul balta si sa intrati
neaparat de unul singur in afaceri. Nu toatd lumea este ndscutd
pentru asa ceva. Afacerile presupun un anumit tip de personalitate,
care sd aiba la bazd un impuls personal de a iesi singur pe piata.
Daci simtiti acest impuls, probabil ca aveti deja calititile de baza ale
unui antreprenor. in acest caz, cartea de fata va poate deveni un ghid
util. Chiar daca nu sunteti insa tipul antreprenorului, aceastd carte
va poate Invata cum sa va imbunatatiti situatia, cum sa obtineti mai
multe venituri materiale §i cum sa aveti mai mult succes, fird a va
periclita nicio clipa securitatea principalelor nevoi ale vietii.

Este posibil ca o parte din principiile prezentate in aceasta
carte sa vi se pard originale §i surprinzatoare, in timp ce altele vi
se vor parea de-a dreptul comune. Nu va lasati ingelat de aparente.
Succesul depinde de toate principiile prezentate in aceasta carte. Nu
va lasati descurajat de simplitatea aparentd a unora dintre ele, céci
este vorba de reguli de aur. Cele mai banale idei se dovedesc uneori
greu de integrat in rutina zilnicd. De aceea, reflectati asupra lor.
Le aplicati deja? Fac ele parte integranta din rutina dumneavoastra
actuala si din obisnuintele dumneavoastra de lucru?

Cititi aceasta carte /ent. Opriti-va si reflectati asupra cuvintelor,
apoi aplicati-le experientei dumneavoastrd de viatd. Multe din ideile
prezentate aici vor fi repetate frecvent. Considerdm cd adevarurile
simple trebuie repetate la infinit, pana cand ajungem s le intelegem
in mod constient, si ceea ce este mai important, pana cand mintea
noastra subcongtientd ajunge sa le absoarba si sa actioneze tindnd
cont de ele.

»Dati-mi un punct de sprijin — spunea Arhimede, cu referire la
principiul parghiei — iar eu voi ridica intreaga lume”. Pentru a obtine
succesul, aveti nevoie de parghii. Aceasti carte se doreste o astfel de
parghie si un sprijin in vederea realizarii viselor dumneavoastra.
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CAPITOLUL 1
De unde incepem?

Secretul oricdrui progres este pornirea la drum. Secretul
pornirii la drum este divizarea sarcinilor complicate, care par
coplesitoare, in sarcini mai mici, care pot fi indeplinite usor, si
trecerea la treabd preludnd o prima astfel de sarcind mai micd.

MARK TWAIN

Marele filozof Socrate era profund constient de sldbiciunea
naturii sale. El a inteles insd cd oamenii sunt fiinte aflate in evolutie,
capabile sd se transforme si sd creasca, apropiindu-se astfel de
idealul lor. Orice om se poate perfectiona. Acest adevar face parte
din maretia fiintei umane. Capacitatea de auto-perfectionare poate
fi dezvoltata in orice moment al vietii.

CREDETI CU FERMITATE CA PUTETI AVEA SUCCES

Pentru a putea avea succes, trebuie mai intdi si crezi acest
lucru. Suna ca un cliseu, nu-i asa? Ganditi-va totusi putin la aceasta
afirmatie. De unde altundeva ati putea incepe, la urma urmei?
Convingerile creeazd experienta de viatd — nu invers. Orice ati
crezut 1nainte, va puteti schimba aceste convingeri, si implicit
viata. Este imposibil sd ai succes daca nu crezi cu toata fiinta ta
ca poti avea. Este imposibil si tréiesti in belsug daca nu crezi ca
meriti acest lucru. Din pacate, societatea in care trdim, educatia
pe care o primim si alte forme de conditionare mentala sunt mai
degraba pesimiste decat optimiste. De cate ori nu s-a gasit cineva
care sa va spund sa nu va mai pierdeti timpul visand fara rost, sa
fiti realist, sd intelegeti odatd cd nu puteti avea tot ce va doriti?
Auzind atat de des acest lucru, noi ajungem s credem ci este
adevdrat, aga cd nu este de mirare ¢ ni se pare normal ca bogatia
sa le fie rezervata doar catorva alesi. Succesul pare si fie un club
exclusivist, la care noi nu suntem invitati.
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Ei bine, pur si simplu nu este adevarat. Dacd succesul si
prosperitatea se dovedesc intr-adevdr un club exclusivist, acest
lucru se datoreaza faptului cd mintea oamenilor priveste in acest
fel realitatea, blocindu-le acestora accesul in club. Vi asigur ca
orice om de succes a avut un moment de revelatie in care a crezut
cu toatd fiinta sa ca poate avea succes. Convingerile legate de
succes ale omului sunt adanc inrdddcinate In subconstientul lui.
De aceea, pentru a reusi, trebuie mai intdi s va deschideti si sa
schimbati aceste convingeri lduntrice. Examinati-va convingerile
interioare si felul in care v-au afectat ele viata. Multi oameni isi
saboteazd singuri sansele de succes din cauza unor ,,convingeri
ascunse” despre care nu stiu nimic, legate de felul in care opereaza
aceastd lume. [atd cum descrie acest subiect Marc Allen in cartea
sa, Afaceri vizionare:

»Este important — in unele cazuri chiar extrem de
important — sd ne facem din cand in cand timp pentru a ne
auto-examina viata. Primul lucru pe care trebuie si-1 facem
este sd ne examindm trecutul — c4t mai onest cu putintd —
pentru a descoperi principalele evenimente si influente care
ne-au marcat viata... O parte din aceste evenimente majore
au condus la convingeri corecte, profund benefice asupra
vietii noastre. De aceea, ar trebui sa ne aducem tot timpul
aminte de aceste evenimente, incurajand si stimuland astfel
convingerile asociate cu ele. In viata oricdrui om existd o
persoand care i-a sesizat potentialul si 1-a sprijinit intr-un fel
sau altul. Orice copil simte crAdmpeie din propriul geniu si
in viata oricui existd forte care incearca sa striveascd acest
geniu, inoculandu-i diferite indoieli, prin cinism sau prin
lipsa sa de incredere.

De aceea, este extrem de important sa reflectam din cand
in cand asupra acestor lucruri, indeosebi asupra momentelor
care au avut un impact negativ asupra vietii noastre, pentru
a descoperi astfel convingerile profund distructive pe care
le-am adoptat atunci si cu care am ajuns sa ne identificim.
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Odata identificati cu ele, acestea devin parte integrantd din
fiinta noastrd, iar viata ne apare filtratd prin intermediul lor.
Ele nu sunt adevarate, dar par sa fie, intrucét le acordam un
credit total, si astfel ele se adeveresc. Asta inseamna sa devii
constient: sa iti constientizezi fortele care te mana inainte si
sa inveti sa te folosesti de ele, sa iti modelezi singur destinul,
sa devii puternic. Pe scurt, sd obtii de la viata tot ceea ce iti
doresti”.

Care sunt convingerile dumneavoastrd legate de succes?
Nu vi temeti si analizati-va gandurile n profunzime. S-ar putea
sd ramaneti surprins de barierele pe care vi le-ati creat singur,
agsezandu-le intre dumneavoastra si succesul dumneavoastra! Daca
veti intelege cd pand si cele mai profunde convingeri pot fi
schimbate, veti ajunge sa vd dati seama nu numai cd puteti avea
succes in orice domeniu de viatd doriti, dar si ca acest lucru este
mult mai usor decat ati fi putut visa vreodatd. De fapt, nu exista
zi in care in fata dumneavoastrd sa nu apara cel putin o duzina de
oportunitati. Prin minte va trec tot felul de idei profitabile, dar din
pacate le ldsati si treacd fard sd faceti nimic concret pentru a le
da viatd. Arta autosugestiei, despre care vom discuta pe larg in
aceasta carte, va va ajuta sd descoperiti cum va puteti dezvolta
puterea intuitiei (cel de-al saselea simt), pentru a atinge astfel
succesul. Toti oamenii dispun de aceasti calitate, dar putini sunt cu
adevdrat constienti de prezenta ei. Tot ce trebuie sa faceti este sa
va deschideti catre ea, si va asigur ca acest lucru este cat se poate
de usor.

A AVEA SUCCES ESTE LA FEL DE USOR CA SI A TRAT
UNESEC

Pentru cei mai multi dintre oameni, esecul a devenit un
mod de viatd. Este foarte greu sa renunti la obisnuinta esecului.
Din picate, trdim intr-o societate a marilor asteptari, dar care
nu ne incurajeaza sa speram prea mult. Conditionarea sociald nu
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favorizeaza starea de optimism. Este un cerc vicios. Pentru a avea
succes, este necesar sd intelegem 1nainte de toate ca succesul nu
este cu nimic mai dificil decdt esecul. Este pur si simplu un alt fel
de programare mentald, careia mintea subconstientd nu i se opune
in sine (doar daca o conditiondm si se opuna).

Orice esec presupune o combinatie complexa de circumstante.
Ganditi-va ce inseamnd sd ratezi o oportunitate perfecta, sa dai
gres ori de cate ori incerci sd Intreprinzi ceva, sd eviti intdlnirea
cu acei oameni care te-ar putea ajuta pe calea care duce catre
succes, sa consideri inutild o idee valoroasa care iti trece prin
minte, in conditiile in care te-ar putea ajuta sa reusesti — pe scurt,
sa repeti tot timpul aceleasi greseli, care nu pot conduce decat la
o Infrangere personald. Un esec reprezintd un complex de factori,
o adevdrata realizare personala, si totusi mintea subconstienta il
acceptd ca pe ceva natural. In aceastd carte vom analiza rolul
vital pe care il joaca subconstientul in aparitia succesului. Atunci
cand vom intelege cum opereaza mintea subconstienta in favoarea
succesului, nu a esecului, atunci vom reusi cu siguranta. Procesul
este inevitabil.

Noi credam tot felul de pretexte pentru a ne justifica esecurile
si a ne bloca astfel succesul. latd citeva din aceste pretexte.
Reflectati asupra lor: cate dintre ele nu v-au trecut prin minte?

o Altidatd totul era mult mai simplu!

Nu existd zi care sd nu infirme de sute de ori aceastd afirmatie
stupida. In timp ce oamenii negativisti si lipsiti de inteligent3 se
plang de somaj si de scdderea cresterii economice, mii de afaceri
micute apar si se dezvoltd in fiecare an. La nivel global, milioane
de oameni devin milionari in fiecare an! Ganditi-va la toate filmele
produse, la cartile publicate, la noile oportunitati pe care le ofera
stiinta computerelor i la mass media interactivd! Ganditi-va la
acele parti ale globului care Incep sé se deschida fata de libertatea
comertului! Succesul nu numai céd este la fel de posibil astazi
cum era in trecut, dar a devenit chiar mai usor decat altidata!
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Odata cu globalizarea, intreaga lume ne apartine; depinde numai
de noi dacd avem ceva sd-i oferim — un produs nou, un serviciu,
o idee... Succesul depinde intr-o masurd mult mai mica de
circumstantele exterioare decdt de atitudinea noastrd mentala,
adicd de convingerile noastre legate de noi insine si de lumea in
care traim.

* Sunt prea tandr pentru a reusi!

Spuneti-i asta lui Debbie Fields, fondatoarea si proprietara
companiei Mrs. Fields Cookies, care avea doudzeci si ceva de ani
cand a obtinut succesul, sau lui Steve Jobs, fondatorul companiei
Apple Computers, care a facut primul milion de dolari la varsta de
23 de ani, avea deja zece milioane la 24 de ani si 100 de milioane
la 25 de ani. Exista un proverb intelept care spune: ,,Un tinar care
are un singur scop in viatd este primul care isi culege recolta”.
Tineretea este mai degraba un avantaj decat un dezavantaj. Lipsa
de experienta este compensata de indrizneala sa, de instinctul inca
nepervertit si de originalitate. Istoria ne invatd ca oamenii cei mai
de succes au inceput fard niciun fel de experientd, invatand de-a
lungul drumului.

*  Sunt prea batrin!

Colonelul Sanders si Georgia O’Keefe nu ar fi de acord
cu dumneavoastrd. Un sondaj facut de Napoleon Hill in lumea
oamenilor bogati aratd cd multi dintre ei nu si-au atins scopurile
decat pe la jumatatea vietii, sau chiar mai tarziu. Poate cé acesta
este momentul ideal pentru culegerea beneficiilor rezultate in urma
eforturilor noastre anterioare, in timp ce altii se gandesc exclusiv
la pensionare. Munca nu omoard pe nimeni; in schimb, lenea
se dovedeste de multe ori mortald. Oamenii care se pensioneaza
devreme mor de reguld mai repede decat cei care continuid si
munceascd. Un lucru este cert: foarte multi oameni isi incep o a
doua sau a treia carierd — de multe ori, cea in care obtin succesul
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